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9Предисловие.  Какова цель  вашей жизни?

Предисловие

Ê ÀÊÎÂÀ ÖÅËÜ Ê ÀÊÎÂÀ ÖÅËÜ 
ÂÀØÅÉ ÆÈÇÍÈ?ÂÀØÅÉ ÆÈÇÍÈ?

«Кем ты хочешь стать, когда вырастешь?» — этот вопрос за-
давали в свое время большинству из нас.

В детстве у меня было много увлечений, поэтому выбирать 
было легко. Если что-то казалось интересным и престижным, 
мне хотелось этим заниматься. Я мечтал стать морским биоло-
гом, астронавтом, морпехом, моряком торгового флота, летчи-
ком и профессиональным игроком в американский футбол.

Три цели из этого списка мне удалось осуществить — стать 
офицером морской пехоты, моряком и летчиком.

Я точно знал, что не хочу быть учителем, писателем или 
бухгалтером. Педагогическая деятельность меня не привлека-
ла, потому что я не любил школу. Желания стать писателем у 
меня тоже не было, потому что я дважды провалился на экза-
мене по английскому языку. А тратить два года на получение 
степени магистра делового администрирования я не стал по 
той простой причине, что ненавидел бухгалтерский учет, ко-
торый был обязательным предметом в программе.

Теперь же по иронии судьбы я занимаюсь всем тем, чем 
мне никогда не хотелось. Несмотря на то что мне не нрави-
лась школа, я являюсь владельцем образовательной компании 
и занимаюсь обучением людей в разных странах мира, потому 
что мне это нравится. Хотя в свое время неумение писать по-
английски стало причиной двух провалов на экзаменах, сего-
дня я больше всего известен как автор. Моя книга «Богатый 
папа, бедный папа» больше семи лет продержалась в списке 
бестселлеров «New York Times» и занимает третье место среди 
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10 Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

самых продаваемых книг в США. Выше ее стоят лишь «Ра-
дость секса» и «Непроторенная дорога». Вдобавок ко всему 
книга «Богатый папа, бедный папа» и созданная мною серия 
настольных игр «Денежный поток» посвящены тому самому 
бухгалтерскому учету, который я так долго не мог терпеть.

Но как все это связано с вопросом «Какова ваша цель в жизни?».
Ответ содержится в простой, но чрезвычайно глубокой 

мысли мастера вьетнамского дзен-буддизма Тхить Нят Ханя: 
«Путь сам по себе цель». Другими словами, цель вашей жизни 
заключается в том, чтобы найти свой путь в жизни. Однако 
понятие пути нельзя отождествлять с вашей профессией, зва-
нием, количеством получаемых денег, успехами и неудачами.

Найти свой путь — значит выяснить, для каких действий 
вы были посланы на эту землю. В чем цель вашей жизни? Для 
чего вы получили этот великий дар, именуемый жизнью? 
И какой дар вы отдаете жизни взамен?

Оглядываясь назад, я понимаю, что полученное мною обра-
зование ничем не помогло мне найти свой путь в жизни. Четы-
ре года я учился в мореходном училище на офицера торгового 
флота. Если бы я выбрал карьеру в компании «Standard Oil» и 
до пенсии служил на нефтяных танкерах, то не нашел бы сво его 
пути. Если бы я остался в Корпусе морской пехоты или перешел 
в гражданскую авиацию, то тоже не нашел бы своего пути.

Если бы я остался на флоте или в авиации, то никогда не 
стал бы автором всемирно известных бестселлеров, не был 
бы приглашен в телепрограмму Опры Уинфри, не написал бы 
книгу вместе с Дональдом Трампом и не создал бы междуна-
родную образовательную компанию, которая занимается обу-
чением предпринимателей и инвесторов по всему миру.

Как найти свой путь
Книга «Квадрант денежного потока» занимает важное ме-

сто среди всех написанных мною книг, потому что она помо-
гает людям находить свой путь в жизни. Как известно, боль-
шинство людей в самом начале жизни получают стандартную 
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11Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

установку: «Ходи в школу и получи хорошую работу». Но си-
стема образования учит нас находить работу в квадрантах Р 
или С. Она не учит нас тому, как найти свой путь в жизни.

Есть люди, которые с ранних лет точно знают, чем они будут 
заниматься в дальнейшем. Они растут, будучи уверенными в 
том, что станут врачами, юристами, музыкантами, гольфиста-
ми или актерами. Все мы слышали о вундеркиндах — детях с 
исключительными способностями. Однако следует отметить, 
что эти дарования проявляются в основном в профессиональ-
ной области и вовсе не обязательно определяют жизненный 
путь человека.

Так как же все-таки найти свой путь в жизни?
Мой ответ таков: «Если б я только знал!» Если бы я мог 

взмахнуть волшебной палочкой и с помощью магии открыть 
вам ваш путь, я бы это сделал.

Но, поскольку у меня нет волшебной палочки и я не могу 
сказать, что вам нужно делать, я могу лишь рассказать, что 
сделал я сам. Я просто доверился своей интуиции, своему 
сердцу и своему внутреннему голосу. Например, в 1973 году, 
после возращения с войны, когда мой бедный папа начал уго-
варивать меня учиться дальше, получить степень магистра и 
работу в государственной структуре, мой мозг онемел, сердце 
сжалось, а внутренний голос сказал: «Ни за что!»

Когда он посоветовал вернуться к работе на «Standard Oil» 
или устроиться в гражданскую авиацию, мой мозг, сердце и 
внутренний голос снова сказали «нет». Я знал, что с работой в 
мо ре и в небе покончено навсегда, несмотря на то что эти про-
фессии считались престижными и хорошо оплачивались.

В 1973 году мне было 26 лет, и передо мной были откры-
ты все пути. Я сделал многое из того, что советовал мне отец, 
окончил школу, получил диплом колледжа и приобрел две 
профессии — офицер торгового флота и пилот вертолета. Но 
проблема заключалась в том, что эти профессии были всего 
лишь детскими мечтами.
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12 Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

В 26 лет я был уже достаточно взрослым и понимал, что об-
разование — это процесс. Например, когда мне захотелось стать 
моряком, я пошел в училище, где готовили офицеров торгового 
флота. А когда мне захотелось стать летчиком, я пошел в лет-
ную школу ВМФ, где за два года не умеющих летать парней пре-
вращали в летчиков. Поэтому, прежде чем начать новый про-
цесс обучения, я должен был узнать, кем мне предстоит стать.

Традиционные учебные заведения сослужили мне хоро-
шую службу. Я приобрел две профессии, о которых мечтал в 
детстве. Но, став взрослым, оказался в крайне затруднитель-
ном положении, потому что нигде не было указателей с над-
писью «Правильный путь». Я знал, чего мне не хотелось де-
лать, но не знал, чем хотел заняться.

Все было бы просто, если бы я хотел получить всего-навсего 
какую-нибудь новую профессию. Если бы мне захотелось 
стать врачом, я мог бы поступить в медицинскую школу. Если 
бы мне захотелось стать юристом, я пошел бы в юридическую 
школу. Но я знал, что жизнь может дать мне гораздо больше, 
чем возможность пойти еще в одну школу ради получения до-
кумента, дающего право заниматься еще одним видом про-
фессиональной деятельности.

Раньше я этого не осознавал, но в 26 лет пришло время занять-
ся поиском своего пути в жизни, а не очередной профессии.

Разное образование
В последний год моей карьеры летчика морской пехоты, 

когда мы базировались на Гавайях, неподалеку от моих род-
ных мест, я уже знал, что хочу пойти по стопам богатого папы, 
отца моего друга Майка. Незадолго до увольнения из Корпуса 
морской пехоты я стал по выходным посещать курсы начи-
нающих продавцов недвижимости и бизнесменов, чтобы по-
лучить знания, необходимые для предпринимательской дея-
тельности в квадрантах Б и И.

Кроме того, по совету одного из друзей я записался на кур-
сы личностного развития в надежде узнать, каким я был на 
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13Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

самом деле. Обучение на курсах личностного развития не 
вписывалось в рамки традиционного образования, потому 
что я посещал их не ради диплома или лицензии. В отличие 
от курсов торговцев недвижимостью, я понятия не имел, чему 
конкретно меня будут учить. Я знал лишь то, что пришло вре-
мя пойти на курсы, которые помогут мне разобраться в себе.

На первом занятии инструктор нарисовала в блокноте сле-
дующую схему:

Затем она сказала: «Чтобы достичь наивысшего уровня 
развития, человеку необходимо физическое, ментальное, эмо-
циональное и духовное образование».

Слушая ее объяснения, я понял, что главной целью тради-
ционных учебных заведений было ментальное, или умствен-
ное, развитие учащихся. Вот почему многие из тех, кто хорошо 
успевал в школе, испытывают трудности в реальной жизни, 
особенно в мире денег.

Еще после нескольких лекций, прослушанных в тот же вы-
ходной день, я понял, почему мне не нравилась школа. Мне 
стало ясно, что я любил учиться, но ненавидел систему обра-
зования.

ФИЗИЧЕСКОЕ

МЕНТАЛЬНОЕ

ЭМОЦИОНАЛЬНОЕ

ДУХОВНОЕ
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14 Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

Традиционная методика преподавания была прекрасной 
средой для отличников, но не для меня. Она угнетала мой дух, 
пытаясь мотивировать меня с помощью страха: страха совер-
шить ошибку, потерпеть поражение и не получить работу. Эта 
система пыталась запрограммировать меня на выбор карьеры 
работника в квадрантах Р или С. Я осознал, что традиционная 
система образования — это не место для человека, который 
желает стать предпринимателем и присоединиться к предста-
вителям квадрантов Б и И.

Авторское примечание. Возможно, как раз поэтому многие 
выдающиеся предприниматели не заканчивали школу 

или бросали учебу в университете. В их числе — основатель 
«General Electric» Томас Эдисон, основатель «Ford Motor» Генри 
Форд, основатель «Apple» Стив Джобс, основатель «Microsoft » 

Билл Гейтс, основатель «Disneyland» Уолт Дисней 
и основатель «Facebook» Марк Цукерберг.

После того как инструктор подробно описала особенно-
сти этих четырех видов личностного развития, я осознал, что 
бóльшую часть своей жизни провел в очень жестких условиях 
образовательной среды. После четырех лет в чисто мужском 
коллективе мореходного училища и пяти лет в морской пе-
хоте я был очень силен в эмоциональном и физическом пла-
не, но мое развитие было односторонним. В нем преобладало 
агрессивное мужское начало. Мне не хватало женской энергии 
и мягкости. И это неудивительно, потому что из меня сделали 
офицера морской пехоты, умеющего сохранять эмоциональ-
ное спокойствие под любым давлением, способного убивать и 
готового умереть за свою страну.

Если вы видели фильм «Лучший стрелок» с Томом Крузом 
в главной роли, тогда у вас была возможность получить не-
которое представление об этом мужском мире и храбрости 
военных летчиков. Мне нравился этот мир. В нем мне было 
хорошо. Это был мир современных рыцарей и воинов. Там не 
было места нытикам.

Купить книгу на сайте kniga.biz.ua >>>

https://kniga.biz.ua/book/finance/-1/2517/?utm_source=site&utm_medium=pdf&utm_content=2517


15Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

Программу курсов завершал семинар, в ходе которого я 
проник в глубины своих эмоций и слегка прикоснулся к свое-
му духу. Я плакал, как ребенок, потому что мне было о чем 
 поплакать. Я делал и видел вещи, которых никому и никогда 
не следует делать. Заливаясь слезами, я обнимался с мужчи-
ной, чего никогда не позволял себе прежде, даже с родным 
отцом.

В тот воскресный вечер я очень жалел, что курсы личност-
но го развития закончились. На семинаре царила атмосфера 
нежности, любви и откровенности. В понедельник утром мне 
предстояло снова оказаться в окружении молодых эгоистич-
ных пилотов, приученных летать, убивать и погибать за свою 
страну.

После этого семинара я понял, что пришло время изме-
ниться. Я знал, что развить в себе доброту, мягкость и состра-
дание мне будет невероятно трудно. Для этого нужно было 
перечеркнуть все, чему меня много лет учили в мореходном 
училище и летной школе. 

Я больше никогда не возвращался к традиционной системе 
образования. У меня не было никакого желания учиться ради 
оценок, дипломов, продвижения по службе или получения 
лицензий. 

Если я записывался на курсы или посещал семинары, то 
делал это только для того, чтобы стать лучше. Меня больше 
никогда не интересовали ни оценки, ни дипломы, ни свиде-
тельства о профессиональной подготовке.

Но мой отец был преподавателем, а для педагогов нет ниче-
го важнее оценок в школе, учебы в колледже и последиплом-
ного образования. Ученые степени и дипломы престижных 
университетов являются для них такими же знаками отли-
чия, как медали и орденские планки на груди пилотов Корпу-
са морской пехоты. На людей, не окончивших среднюю школу, 
эти интеллектуалы смотрят презрительно, как на низшую ка-
сту. Магистры свысока смотрят на бакалавров и благоговеют 
перед докторами наук. В свои 26 лет я уже знал, что никогда не 
вернусь в этот мир.
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16 Предисловие. Какова цель вашей жизни?  

Примечание редактора. В 2009 году престижный Университет 
святого Игнатия де Лойолы в Лиме удостоил Роберта почетной 
степени доктора философии в области предпринимательства. 

Эту редкую награду получают в основном политические 
деятели, например бывший президент Испании.

Как я нашел свой путь
Я знаю, что кое-кто из вас сейчас спрашивает: «Зачем он 

тратит так много времени на разговоры о курсах нетрадици-
онного обучения?»

Все дело в том, что тот первый семинар по личностному 
развитию вновь разжег мою любовь к учебе — только не к той, 
которую нам навязывают в школах. После завершения семи-
нара у меня возникла неудержимая тяга к данной форме обу-
чения, заставлявшая меня посещать семинары на самые раз-
ные темы, чтобы утолить желание как можно больше узнать о 
связях между моим телом, разумом, эмоциями и духом.

Чем больше я учился, тем большее любопытство вызывала 
у меня традиционная система образования. Я начал задавать-
ся вопросами типа:

• Почему так много детей ненавидят школу?
• Почему так мало детей любят школу?
• Почему так много высокообразованных людей не доби-

ваются успеха в реальном мире?
• Готовят ли школы людей к жизни в реальном мире?
• Почему я ненавижу школу, но люблю учиться?
• Почему большинство школьных учителей прозябают в

бедности?
• Почему в школах нам дают очень мало знаний о деньгах?

Эти вопросы заставили меня стать приверженцем обучения 
за пределами тесных стен системы образования. Чем больше я 
учился, тем лучше понимал, почему мне не нравилась школа и 
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